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OZET

Iktisat bilimi, ekonomide karsilasilan sorunlarin ¢dziimiinde uzun siire matematikten faydalanmistir. Ekonomideki olgularm
Olgtilebilir nitelikte olmasi ge¢misten giinlimiize kadar bircok iktisadi teorisyenin matematiksel formiilasyonlar1 kullanmasini
saglamistir. Ozellikle AlfredMarshall, IrvingFisher ve John Maynard Keynes gibi farkli ekollerdeki iktisatgilar ortaya koyduklari
modellerde matematik ilmini yogun sekilde kullanmislardir. Ancak bazi iktisadi teorisyenler, iktisadin insan faktorlii sosyal bir bilim
oldugunu savunmaktadir. Davraniglar her insana 0zgii eylemlerdir. Bu yilizden insan davraniglart matematiksel bir dille
anlatilamayacak kadar karmagik ve oOngoriilemezdir. Bu olgu ekonomik olaylarin sadece matematiksel modellerle ortaya
konulamayacagini ortaya ¢ikarmustir. Davranigsal iktisat bu noktada insanlarin ekonomik davraniglarinin incelenmesi igin psikolojik
unsurlarinda ele alinmasi gerektigini savunarak iktisat bilimine katki saglamaktadir.

Anahtar Kelimeler: Psikoloji, Davranis, Ihtiyac, Davramissal iktisat
ABSTRACT

Economics has benefited from mathematics for a long time in solving the problems encountered in the economy. The measurable
nature of facts in economics has enabled many economic theorists to use mathematical formulations from past to present. In
particular, economists from different schools such as Alfred Marshall, Irving Fisher and John Maynard Keynes used mathematics
extensively in the models they put forward. However, some economic theorists argue that economics is a social science with human
factors. Behaviors are unique to every human being. Therefore, human behavior is too complex and unpredictable to be explained in
a mathematical language. This phenomenon has revealed that economic events cannot be revealed only with mathematical models.
At this point, behavioral economics contributes to the science of economics by arguing that the psychological elements of people
should be considered in order to examine their economic behavior.
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1. GIRIS
Iktisat, insanlarin kit kaynaklarini en etkin sekilde kullanilarak faydalarimi nasil maksimum diizeye
cikarabileceklerini inceleyen bilim dalidir. Psikoloji ise, insan ve hayvan davranislarini inceleyen bilim dal

olarak tanimlanabilir. Psikoloji insan davraniglari ve bu davranislarmin nedenlerini incelerken, iktisat
insanlarin ekonomik tercih ve secimleriyle ilgilenir.

Sosyal bir bilim olan iktisat, zamanla diger sosyal ve fen bilimlerinin analiz yontemlerini kendi analizlerinde
kullanmaya baslamasi ekonometri, matematik, biyoloji ve fizik — iktisat iliskilerinin kesfedilmesini
saglamistir.

Iktisat biliminin diger sosyal ve fen bilimleri ile olan 6zellikle de matematik biliminin analizlerindeki
formalizasyon siirecinde yogunlagmasi iktisat bilimini matematik biliminin bir alt disiplini gibi goriilmesinde
etkili olmustur (Eser, Toigonbaeva, 2011: 288). Bu durum iktisadin ortaya ¢ikisindan itibaren gegerli olan
temel varsayimlarin géz ardi edilmesine yol agmig ve iktisat, belli kisitli varsayimlarla olusturulan
matematiksel modeller ile agiklanmaya baglanmistir (Durusoy, 2008: 3). Bu gelismeler iktisadin teorik
gelisiminde psikolojik unsurlarinele alinmamasina neden olmus ve insani sadece rasyonel kararlar alan akilct
bir varlik olarak gormistiir. Oysa insan davranigini inceleyen psikoloji ve sosyoloji gibi diger sosyal
bilimlerden elde edilen veriler, insan davraniglarinin iktisadi modellerdeki varsayimlardan ¢ok daha farkli
oldugunu gostermektedir. Sosyal bir bilim olan iktisat, bu sebeplerden dolayr hayatin gercekleri ile
ortiismedigi yoniinde son yillarda elestirilerin hedefi haline gelmistir.

Sosyal bilimler arasinda yer alan iktisat biliminde oldugu gibi psikoloji biliminde de insan kararlar1 ve
davraniglart incelenir. Her iki bilim dali temelde ayni konulari incelemesi nedeniyle birbirlerinden
etkilenmiglerdir. Bu etkilesim davranissal iktisadin dogmasini saglamistir.

! Karamanoglu Mehmetbey Universitesi 1.1.B.F. Tktisat Boliimii, Karaman/Tiirkiye
0000-0002-2268-0196




International Journal of Disciplines Economics & Administrative Sciences Studies JUNE 2021 Vol:7 Issue:30

2.IKTiSAT VE PSIiKOLOJi

Iktisat ve psikoloji bilimleri incelendiginde her iki bilimin temelinde insan oldugu yadsinamaz bir gergektir.
Iktisat insanlarin ekonomik tercihlerini incelerken, psikoloji insanlarin secim ve davranislarinin nedenleriyle
ilgilenmektedir. Benzer incele alanlari neticesinde iktisat bilimi, psikoloji ve diger sosyal bilimlerle
etkilesime girerek davranigsal iktisat inceleme alan1 dogmustur.

Davranissal iktisadin gelismesi iktisat ile psikoloji arasindaki iliskiyi ortaya koyar. Iktisat teorisinin
gelisimindeki en 6nemli hipotez olan Ekonomik insan (Homo economicus), insanlarin kararlarinin ve
davraniglarii inceleyen iktisat bilimine getirdigi kisitlamalar nedeniyle tartisilan ve elestirilen en 6nemli
konulardan biridir.Iktisat biliminin disipliner bir yapiya biiriinmesi ve analizlerinde matematik biliminden
yararlanarak iktisadi olaylar1 agiklamaya calismasi, ekonomik yasamin en temel unsuru olan insanin
davraniglariin anlagilmasinda ve karmasik yapisinin ¢oziimlenmesinde yetersiz kalmaktadir (Soydal, 2010,
87).

Klasik iktisat teorisi olan kurucular1 arasinda yer alan Adam Smith (1723-1790), David Hume (1711-1776)
ve Jeremy Bentham (1748-1832) insanlarin ekonomik alanlarindaki davraniglarinin temellerini agiklamaya
calisirken diger bir sosyal bilim olan psikolojiden faydalanmislardir.Bunlardan en 6nemlisi Adam Smith’in
“TheTheory of Moral Sentiments” isimli eseri,insankararlarinin psikolojik ac¢idan nasil belirlendigini
aciklamakta ve insanlarin birbirleriyle kurduklart duygusal bagin énemini vurgulamaktadir. Adam Smith,
insanlar arasindaki bagin empati duygusu ile kurulabilecegini belirtmektedir. Ciinkii insanlar belli bir olay
karsisinda karsi tarafin ne hissettiklerini bilemeyecegini, ancak ayni olay karsisinda kendimizin ne
hissettigini diigiinerek, kendimize nasil davranilmasimi bekliyorsak Oyle davranmamiz gerektigini
belirtmistir. Adam Smith 1776’daki “The Wealth of Nations” adli eserinde ise, insanlar1 ekonomik
davraniglarinda motive eden unsurun elde edecegi fayda ile iligkili oldugunu belirtmistir. Bir diger klasik
iktisat teorisyeni olan David Hume ise ¢alismalarinda insanlarin se¢imlerinde, hayati sevmenin, tutkunun ve
inatc1ligin etkisinin oldugunu belirtmistir. Insanlar bu se¢imleri yaparken en énemli motivasyon araglari olan
harcama ve kazanma gibi duygulari kullandigini belirtmistir. (Eser, Toigonbaeva, 2011: 289). Akilct
faydaciligin babasi olarak kabul edilen Jeremy Bentham, insani, akli ile hareket eden yazili olmayan hukuk
kurallarina ve devlet tarafindan esirgenmeyen bazi haklara sahip oldugunu bilen bunlarin disinda, psikolojik
davranis olarak “haz arayan ve elemden kagan bir varlik” (homo economicus) olarak tanimlamistir
(Akyildiz, 2006: 8).

Neo-klasik iktisadin gelisiminde ortaya ¢ikan en Onemli unsur marjinal faydadir. Neo-klasik iktisat
teorisyenleri olan LéonWalras (1834-1910),William Stanley Jevons (1835-1882) ve Carl Menger (1840-
1925) farkl iilkelerde yapmis olduklari ¢alismalar ile Jeremy Bentham’in gelistirdigi fayda yaklagimini
yeniden sekillendirerek “marjinal fayda” kavramimi ortaya koymuslardir. Bu ¢ teorisyen yaptiklar
caligmalarda, degisim degerini belirleyen etkenin “iiretim maliyeti” degil, “marjinal fayda” oldugu ortak
paydasinda bulugmuslardir. Ve gelistirdikleri teoriyi, insanlarin kisisel davramiglarinin zevki maksimize
etmeye, aclyl minimize etme arayisina dayali hedonik (hazci) psikoloji temelleri lizerine kurmalaridir (Eser,
Toigonbaeva, 2011: 290).

Savagin diinya ekonomisi iizerinde olusturdugu etkiler sonucunda iktisat teorisindeki gelismelerde psikolojik
unsurlarin yavas yavas arinmasina neden olmustur.Bu siirecin dnciilerinden olan Vilfredo Pareto kardinalizm
yerine ordinalizm yaklasimini savunarak ortaya g¢ikardigi bu degisim donemin diger iktisatcilar1 olan Paul
Samuelson, John Hicks ve Roy Allen tarafindan da desteklenerek gerceklesmistir. Ozellikle Pareto klasik
iktisadi akim tarafindan kabul géren ekonomik insan (homo economicus) varsayimina ¢aligmalarinda yer
vererek iktisadi, sosyal ve psikolojik etkilerden soyutlamistir. (Kurt, 2019: 7). 20. yiizyilin ortalarina
gelindiginde ekonomik insan (homo economicus) varsayimimin etkisiyle yapilan iktisadi ¢aligmalarda
psikoloji bilimine ait tiim unsurlar analiz diginda tutulmus, analizlerde ise matematik bilimi hakim olmustur.
Bu geligsmeler sonucunda ortaya ¢ikan matematiksel temelli analizler insanin, ekonomik hayatinda sectigi
tiim kararlarda ve karsilastig1 tiim sorunlarda akilci davranarak basariyla ¢ozen bir makine oldugunu kabul
eder (Kurt, 2019: 8).

2.1.Psikolojik Iktisat

Psikolojik iktisat “mevcut iktisadi kuramlara ve ¢oziimlemelere psikolojik etmenlerin dahil edilmesi ya da
iktisadi analizlerde psikoloji biliminden faydalanilmasi” olarak tamimlanir (Soydal, 2010: 87). Bagka bir
yaklagima gore ise psikolojik iktisat, ekonomik insan (homo economicus) varsayimini savunan iktisat
yaklasimlarina bir meydan okuma igermektedir. Klasik iktisadin temelinde yer alan insan kararlarini, daha
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iyi irdeleyebilmek veya tahmin edebilmek icin sosyal ve psikolojik unsurlart kullanmak istemektedir.
Psikolojik iktisadin bu iki tanimi, iktisadi kuramlarin daha iyi anlagilabilmesi ve ¢oziimlenmesi igin psikoloji
biliminden faydalanilmasi bu iki bilimin birbirini destekleyecegini ifade etmektedir (Demirel, Artan, 2016:
5).

Psikolojik iktisat ozetle, 6grenme diisiinme karar verme gibi zihinsel diigiinceyi kullanan davranigsal
iktisadin, ekonomik davranislar1 neo-klasik iktisadi akima gore daha gercekei bir diizeyde analiz etme siireci
olarak tanimlanmistir. Buna gore psikolojik iktisat, neo-klasik iktisat akimi tarafindan kabul edilen akilci
karar alma davranisindan diizenli sapmalari incelemektedir (Tomer, 2007: 470’den aktaran Demirel, Artan,
2016: 5).

2.2.iktisat Psikolojisi

Iktisat psikolojisi, “iktisat ve psikoloji bilimlerinin bir araya getirilmesiyle olusan bir bilim dali” olarak
tanimlanir. Bu tanim bize, iktisadi alanda yetersiz kaynaklarin verimli bir sekilde kullanilmasina iligkin insan
davranislar1 incelenmektedir (Waynerd, 1988: 9’den aktaran: Onder, 2012: 183). Iktisat psikolojisi,
insanlarin ihtiyaclarmin tatminleriyle ile ilgili aldiklar1 kararlar, tercihler ve bu tercihlerin sonuglarim
incelemektedir. Ayrica digsal iktisadi olgularin bu tercihleri ve insanlarin davranis ve mutluluklar tizerindeki
etkilerinin ne yonde oldugu ile de ilgilenmektedir.

Iktisat psikolojisi, insan davramslarim ve kararlarini inceleyen iktisat ve psikoloji bilimlerinin birlikte
calismasiyla ortaya ¢ikan ayri bir bilim olarak veya insan davramiglarimi belirleyen psikolojik unsurlardan
kaynaklanan sorunlarin ¢oziilmesi siirecinde iktisat bilimine ait kavramlarin birlikte kullanilmasi olarak
tanimlanmaktadir. Psikolojik iktisat kavrami ise genel olarak ekonomik olaylara iliskin ¢oéziimlemeler
yapilirken insan davranigii inceleyen psikoloji biliminden ya da yontemlerinden faydalanilmasi veya
iktisadin ilgi alanina giren insan davraniglari daha iyi anlamak i¢in psikoloji biliminin ydntemlerinden
faydalanilmasi olarak ifade edilmektedir. Ozetle, psikolojik iktisat, iktisat ve psikoloji ortakligimin iktisadi
yOniini; iktisat psikolojisi ise bu ortakligin psikolojik yoniinii temsil etmektedir (Demirel, Artan, 2016: 6).

3.DAVRANISSAL IKTISAT

Gilinlimiize kadar bir¢ok iktisatci teorisyen ekonomik yasamin isleyisini ve karmagikligini ¢6zebilmek igin,
iktisat biliminin matematik disinda diger bilimleri de kullanmas1 gerektigini savunmustur. Ozellikle farkli
kiiltiirel ve tarihsel gegmise sahip toplumlarda insanlarin iktisadi kararlarmi incelerken diger sosyal
bilimlerden yararlanmak iktisadimatematiksel modellerden farklilastiracaktir. Farkli bilimlerle yapilacak
olan bu ¢aligmalar iktisadi toplumla yakinlastiracaktir.

Davranissal iktisat kavrami ilk olarak sosyal psikolojiden alinan goriislerin iktisadi davranig ile (6zellikle
makroekonomi) birlikteligini ifade etmek igin George Katona tarafindan kullanilmistir (Basilgan, 2008: 34).
Davranigsal iktisat, daha gergekeci psikolojik temellere dayanarak iktisadin agiklayici giiclinli artirmastir.
Burada davranigsal iktisadin ortaya ¢ikisi iktisadi analizlerde psikolojik temellerinin daha ¢ok kullanilmasi
alan olaylarinin daha iyi tahmin edilmesine, daha iyi politikalar gelistirilmesine ve iktisadin daha gercekei bir
yapiya kavusturulmasina yapacagi katkidir.

Davranigsal iktisat nerdeyse 20. ylizyilin tamaminda ekonomide hakim olan neo-klasik iktisadi goriisiin
ekonomik insan (homo economicus) varsayimina getirilen elestiriler altinda 6nem kazanmistir. Davranigsal
iktisat teorisi gelistirilirken bireylerin iktisadi kararlarini incelemek ve iktisadi verilere sosyolojik, psikolojik
unsurlar1 da eklemek gerekir. Akilci insan varsayimimnin aksine insanlar farkli nedenlerle faydalarini veya
karlarii maksimize etmek amaci disina ¢ikabilirler. Belirsizlik, riskten ka¢inma diirtiisii, statii ve itibar
kazanma istegi, kaybetme korkusu veya asimetrik bilgi bu sekilde hareket etmelerinin altinda yatan
nedenlere ornek olarak gosterilebilir (Can, 2012: 94).

Davranissal iktisadin gelisiminde doniim noktas1 kabul edilen ¢alisma H. Simon’un 1955 yilinda yayinlanan
“A Behavioral Model of Rational Choice” isimli eserdir. H. Simon’un rasyonellik kavramina karsilik iktisadi
literatiire kazandirdig1 sinirli rasyonalite kavrami, davranigsal iktisadin gelisimi énemli dl¢lide arttirmistir.
Neo-klasik iktisat akiminin savundugu rasyonellik kavrami Simon’la beraber yerini sinirli rasyonaliteye
birakmistir. Simon’a gore insanlar iktisadi davranig ve kararlarinda her zaman rasyonel davranmayacagini,
¢linkii her zaman tam bilgiye sahip olamayacaklar1 i¢in se¢im yapacaklart zaman sinirli rasyonellikte
davranacaklarini ifade eder (Simon, 1955, 112-113). Simon yayinladig1 eserde ana akim iktisadi diisiincede
yer alan ekonomik insan varsayiminin miimkiin olmadigini bu varsayima iliskin ciddi bir diizeltmeye ihtiyag
oldugunu ve buna iligkin bazi 6nerilerinin oldugunu ifade etmektedir. Simon eserinde canlilarin kendilerine
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Ozgii bilgi ve yetenekleri rasyonelliklerini sinirlandiracagi icin evrensel rasyonellik (globalrational) miimkiin
degildir. Bu yiizden eserinde kendi ifadesiyle evrensel rasyonellik modelleri yerine sinirh rasyonellik
modelleriyle ilgilendigini belirtmektedir (Simon,1955:112-113"den aktaran Can, 2012: 94).

2000’11 yillarin basinda iktisat, psikoloji ve diger sosyal bilim dallarinda ortak galisma yapan George A.
Akerlof ve Rachel E. Kranton karsimiza ¢ikmaktadir. “Ekonomi ve Kimlik” isimli eserlerinde insanlarin
kimlik kavraminin psikolojik ve sosyolojik bilimler tarafindan bi¢cimlendirildigini ve bu kavramin insanlarin
ekonomik davraniglar1 etkiledigini acgiklamislardir. Hayattaki sosyal c¢esitliligin ¢ok fazla olmasinin
ekonomik kararlar tizerinde etkili oldugunu belirten Akerlof ve Kranton, eserlerinin temelini olusturan
kimlik kavramina iktisadi ¢alismalarda 6nem verilmedigini ifade etmistir. Akerlof ve Kranton’a gore
bireylerin se¢imlerindeki sinirlar1 belirleyen ekonomik davranig, firsat ve mutluluk kavramlaridir. Her
insanin hayatta bulundugu konumu geregi olusturdugu kimlik kavrami; tiiketim, tasarruf, egitim, niifus
yapisi, saglik, gelecek kaygisi, ekonomik yapi, gibi bir¢ok etkenden kaynakli iktisadi tercihler lizerinde
etkilidir (Can, 2012).

Ana akim iktisat kuramindaki bazi yetersizliklere davranigsal iktisat tarafindan vurgu yapilmaktadir.
Belirtebilecegimiz yetersizliklerden bazilar1 ise sunlardir; sosyal tercihler, abartili indirgeme teorisi,
beklenen fayda teorisindeki basarisizlik ve sahip olma etkisidir (Can, 2012: 96-97). insanlarin bilgiyi
anlama, saklama ve bilinci geri getirmeleriyle ilgilenen psikologlar 1970’lerde ekonomik karar alma ve yargi
lizerine ¢aligmaya baslamiglardir. Caligmalarinin temelinde Fayda maksimizasyonunu temel belirleyici
olarak seg¢mislerdir. Bu belirleyiciden sapmalar1 ya da bu Olgiite benzeme derecesini bilgiyi anlama ve
saklama mekanizmalarini teorize etmek i¢in kullanmislardir (Camerer, 1999: 10575°den aktaran Demirel,
Artan, 2016: 8). Davranigsal iktisadin gelisimini saglayanlar da aslen bilissel psikolog olan Daniel
Kahneman ve Amos Tversky’dir (Eser ve Togionbaeva: 2011: 299). Kahneman ve Tversky’nin bireylerin
bilinmezlik ve risk iceren durumlarda, diger psikolojik durumlara gore mantikli ve akilct
davranmayabilecegini kanmitlamaya yonelik yapmis olduklari ¢alismalari, bireyi; homo economicus ile
sinirlayan varsayimlari temel alan teori ve modelleri daha ¢ok sorgulanir hale getirmistir (Calik ve Diizi,
2009: 3).

Bilissel psikologlar olan Amos Tversky ve Daniel Kahneman, 1970’lerden sonraki yaptiklar1 6nemli
caligmalar sayesinde davranigsal iktisadin gelisim donemi kabul edilen yeni nesil davranigsal iktisat olarak
adlandirilan dénemin belirginlesmesinde en giiglii adimlar1 atmiglardir. Tversky ve Kahneman’in yaptiklart
bu caligmalar yeni nesil davranissal iktisadin eski nesil davranigsal iktisattan en Onemli farkini ortaya
koymaktadir. Eski nesil davranigsal iktisadi yaklasim, ana akim iktisadi yaklasimi kabul etmeyip farkli
modeller gelistirmeye calisirken, yeni nesil davranissal iktisadi yaklagim ise ana akim iktisadi yaklagimin
temel Ozelligini degistirmeden bilissel kisitlara ve sapmalara yonelik teoriler gelistirmeye ¢aligmistir (Ruben
ve Dumludag, 2015: 43). Tversky ve Kahneman’in ¢alismalar ile ortaya ¢ikan bu donemin, eski nesil
davranissal iktisatcilarindan en dnemli farki, mevcut iktisadi analizlerinin reddedilmeden ana akim iktisadin
temel varsayimlari lizerinde diizenlemeler yapilarak yeni iktisadi analiz sonuglarinin ortaya ¢ikarilmasidir.

Davranigsal iktisat teorisyenleri, ekonomik olaylarin analizinde temel yontemin gozlemler oldugunu
belirtseler de psikolojik bulgularin bireylerin davranislarin1 ve se¢imlerini nasil etkiledigini direkt 6lgmenin
miimkiin olmadig1 sOylemektedirler. Belirleyiciligin az oldugu psikolojik siireclerden elde edilen veriler
davranigsal iktisadin sorularinin ¢oziimiinde yetersiz kaldigi i¢in daha belirgin bir sekilde elde edilen ve
kisisel 6zelliklerin ayristirilabilecegi deneysel yontemlerle elde edilen veriler daha agiklayici olmaktadir. Bu
ylizden davramigsal iktisadi teori ve modellerini test etme yontemlerinden en 6nemli olanlarindan birisi
deneysel yaklagimlardir (Akin, Urhan,2009:13).

Giliniimiiz ekonomik olaylarindaki gelismeler davranissal iktisat alanina ilgiyi arttirirken bu alandaki
caligmalar ve yaymnlar hizli bir sekilde artmaktadir. Oyle ki gerek iktisat bilim insanlarmin gerekse
psikologlarin son zamanlarda ilgi odag1 haline gelen davranigsal iktisat, popiiler bir ¢aligma alan1 haline
gelmistir. Ekonomik konu ve sorunlar1 beklenti teorisine uyarlayan ilk ekonomist olan Richard H. Thaler,
2017’de Nobel odiliinii kazanmistir. Tversky ve Kahneman riskli segimler tizerinde odaklanirken Thaler,
riskli durumlarda kayiptan kaginmanin iizerinde durarak referans noktalarinin 6nemini ifade etmistir. Thaler
bu caligmasi ile bir¢ok bilim insanina ilham kaynagi olmus, Tversky ve Kahneman’in ¢aligmalar1 ekonomi
alaninda ¢ok dikkat ¢eken 6nemli alanlardan biri haline gelmistir (Yigit, 2018).

Bugiin geldigi noktada birgok bilimsel alanda kendine yer edinen davramissal iktisat, 6zellikle finans
alaninda yogun bir ¢aligma sahasi edinmistir (Kamilgelebi, 2019). Bunun digsinda hukuk, makro iktisat ve
oyun teorisindeki gelismeler biiyiik katkilar saglamistir.
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4. SONUC

Ekonomik olaylarin merkezinde yer alan insan davramiglari, kararlar1 ve segimleri ile vazgegilmez bir
unsurdur. Bu yiizden insan davranisi aciklamaya cgalisan psikoloji bilimini bir¢cok ekonomik alanla iligkili
oldugunu gormekteyiz. Ekonomik olaylarin her sathasinda, insan davraniginin nedenlerini agiklayan
psikolojinin etkisi reddedilemez. Bunun nedeni iktisadin insandan ayri bir bilim olmamasidir. Gegmisten
glinimiize kadar insanlarin kararlarinin ve secimlerinin nedenleri bilim insanlar tarafindan farkli farkli
sekillerde agiklandigim gériiyoruz. iktisat psikoloji iliskisini inceleyen Frey ve Benz 2002 yilinda yaptiklar:
calismada, iktisat bilimi ile psikoloji biliminin iliskisinin ge¢misten gliniimiize gelisimini ve insanlarin
rasyonelligine yonelik ¢esitli konular1 incelemislerdir. Frey ve Benz’e gore: “Deneysel iktisat pre-sosyal
tercihlerin insan davramslarinda onemli bir rol oynadigim gdstermistir: Insanlar genellikle adalet ve
karsiliklilik gibi sosyal normlar1 gdzetmektedirler”. Bu konu {izerine birgok deney ve arastirma yapilmistir.
Yapilan bu deneylerin sonucuna gore, insanlarin davranislarinda giiven duygusu, adalet, karsiliklilik, itibar
gibi psikolojik faktorlerin etkili oldugunu gostermektedir.

Davranissal iktisat, 19.ylizyilin ortalarinda genel kabul géren neo-klasik iktisat ekoliiniin varsayimlar1 (homo
economicus) ve analizlerinde matematigin yogun olarak kullanilmasina tepki olarak ortaya ¢ikmistir. Neo-
klasik iktisat ekoliinden sonra ortaya c¢ikan Keynesyen iktisat goriisiinde ve sonraki diger iktisadi ekollerde
de matematik yogun sekilde kullanilmaya devam etmistir. Bu durum iktisat biliminin temel unsuru olan
insanin davraniglarinin gézardi edilmesine yol agmistir. Ekonomik karar ve segimlerde insan unsurunu 6n
plana ¢ikaran davranigsal iktisat teorisyenleri, insan psikolojisini temsil eden riskten kacinma, korku,
motivasyon, mutluluk gibi duygularin karar ve se¢imler iizerindeki etkilerini incelemektedirler. Gozlemler ve
deneyler sonucu ortaya ¢ikan bu sonuglar son yillarda daha ¢ok dikkat ¢ekmektedir. Bu durum genel kabul
goren iktisadi goriiglerin gilivenirliligini ve yeterliligini sorgulamaktadir.

Davranigsal iktisat, ge¢cmisten giiniimiize iktisadi diislinceleri takip ederek, insan davraniglarini gézlem ve
deneysel analizlerini yaparak ana akim iktisat teorisinin eksikliklerini ortaya koymustur. Rasyonellik
temelinde ekonomik insan (homo economicus) varsayimini savunan ana akim iktisattan farkliliklar i¢eren
davranigsal iktisat, gerek yontemsel gerekse de tarihsel niteligi agisindan bir¢cok soruyu giindeme getirmistir.
Buradaki 6nemli olan husus yeni nesil davranigsal iktisadi yaklasimin neo-klasik iktisadin teori ve
varsayimlarin1  diglamasi degil, alternatiflerinin yanina yerlestirilebilmesidir. Bu nedenle giliniimiizde
psikolojik unsurlarin da neo-klasik iktisadi yaklasim igerisinde ele alinmasi gerektigini savunan davranigsal
iktisat; deneysel iktisat, ndro-ekonomi ve oyun teorisi ile beraber gelismektedir.
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